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Jedina nezavisla prezentace distributora a vyrobci pro prodejce
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Hledate cestu k prodejctiim?

Chcete predstavit své produkty a sluzby prodejctiim?
Chcete ziskat dalSi a nové kontakty?

Chcete védét co maji trhy v CR a SR spoleéné?
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O Reseller Forum

Casopisy Reseller Magazine IT a CE pravidelné komunikuiji se skupinou vice nez 10.000 &tenaft
(7.500 + 2.700) z fad prodejcli produktd z oblasti IT & CE a sluzeb spojenych s témito

produktovymi segmenty. Nasim cilem je kromé zprostfedkovani informaci v tisténé formé, pfispét i

interaktivni formou k rozvoji obchodu zejména v oblastech, kde forma sdruzeného pfenosu
informaci ve své podstaté na jiné Urovni nemuize existovat.

Reseller Forum je platforma komunikace mezi jednotlivymi ¢lanky prodejniho fetézce — vyrobcem

— distributorem — koncovym prodejcem.
Reseller Forum je platforma nabizejici pfesné definované skupiné — prodejcim informacénich a

komunikaénich technologii, spotfebni elektroniky, softwaru a sluzeb spojenych s témito produkty —

snadnéjsi a komfortnéjSi prostor pro orientaci na sou¢asném trhu.

Prodejni kanal ICT a CE ma sva jista specifika. Uspét v obrovské konkurenci znamena nejen
zajistit znalost produkt(i na koncovém trhu, ale stejné tak zajistit a zvySovat povédomi ve vliastnim
prodejnim kanalu, protoZe vytvofena poptavka, ktera je neuspokojena z dlivoda ,nedostupnosti*

zbozi v béZném prodeji znamena pfechod ke konkurenci. Stejné tak prodej produktl s vyssi nebo
svazanou pFidanou hodnotou pfedpoklada znalost Sirokého spektra prodejcu.
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2 Terminy, okruhy, misto konani

datum den nazev / téma lokalita
31.1.2008 c¢tvrtek  Notebooky a PC KC CITY — Praha
Prenosné pocitace, stolni pocitace, doplriky a bizuterie k PC.
21.2.2008 ¢&tvrtek  Tiskarny KC CITY — Praha
Tiskarny vsech typ( a technologii, spotfebni material k tisku.
18.3.2008 tery GPS navigace KC CITY — Praha

GPS navigacni pristroje, digitalni mapy, software, zafizeni PDA, MDA.
Reseni a vyuZiti v praxi.

10.4.2008 streda  Networking KC CITY — Praha
Sitové produkty ze vSech oblasti, zalozni zdroje, management siti.

22.5.2008 ctvrtek  Antiviry KC CITY — Praha
Produkty pro ochranu a zabezpeceni.

19.6.2008 ctvrtek  Software KC CITY - Praha

Softwarové produkty, vyukovy software, hry a zabava.

datum den nazev / téma lokalita
7.2.2008 c¢tvrtek  Notebooky, PC a GPS navigace Holiday Inn — Bratislava
Prenosné pocitace, stolni pocitace, doplriky a bizuterie k PC.
GPS navigacni pristroje, digitalni mapy, software, zafizeni PDA, MDA.
Reseni a vyuZiti v praxi.

23.4.2008 stfeda  Networking Holiday Inn — Bratislava
Sitové produkty ze vSech oblasti, zalozni zdroje, management siti.
12.6.2008 ¢tvrtek  Software a antiviry Holiday Inn — Bratislava

Softwarové produkty, vyukovy software, hry a zabava.
Produkty pro ochranu a zabezpeceni.

10.9.2008 stfeda  Tiskarny Holiday Inn — Bratislava
Tiskarny vsech typl a technologii, spotfebni materiél k tisku

Konferenéni centrum CITY Holiday Inn Bratislava
Na Strzi 1702/65 Bajkalska 25/A
140 00 Praha 4 - Pankrac 825 03 Bratislava
www.ecm-konference.cz www.holidayinn.sk

! HOTELS « RESORTS !

Bratislava

3 Pro koho je uréeno

Vyrobce Distributor Koncovy prodejce
e nepfimy model e 100% obchodu pfes dealery e primarné SMB
e Vyrobce -> Distributor -> Prodejce | ¢ volume (broad-line)i VAD orientace | e rlzna orientace
-> Koncovy uzivatel e region CRa SR e rdzné formy a zpusoby prodeje
e Vyrobce -> Prodejce -> Koncovy
uzivatel
o alespon ¢ast SMB produkce
o region CR, SR i zahranigi

Vstup je povolen pouze po ovéfeni podminky k casti — spoleénost podnikajici v prodeji produktd informacnich a
komunikacnich technologii, spotiebni elektroniky, softwaru a sluZeb spojenych s témito produkty. Kontroluje se
v priibéhu registrace, kterd je soulasti pfihlasent.

Reseller Magazine IT
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Pfinos pro partnery a posluchace

benefit — pfinos — vyhoda
vyrobce distributor prodejce

o pfistup k otevienému prodejnimu o prezentace sluzeb distributora o celkovy obrazek o trhu

kanalu o setkani s prodejci i vyrobci o one-stop efekt
e ,nevazano" pouze na aktivni * pfimé spojeni s produkty vyrobcl o Casova efektivita

prodejce v partnerskych programech e specialni akce « moznost schiizek vyrobce,
* pfedstaveni novinek o prezentace vyhod spoluprace distributor
¢ nakladova vyhodnost e vybér dle preferenci (zejména
e pfima navaznost prodejnich aktivit s produktové oblasti)

distributorem

4.1 P¥inos pro posluchace (prodejce)

Distribu¢ni trh IT produkt prochazi v poslednim roce vyznamnymi zménami, které se promitaji
zejména ve skladbé distribu¢niho kanalu produktt IT a soucasné i zménou Fizeni trhu z pohledu
jednotlivych vyrobc(.

Reseller Forum je jedinou akci, ktera umozni prodejcim na jednom misté, tedy velice efektivné,
porovnat sou¢asnou nabidku sluzeb a produkt(, a tak si ujasnit co, jak, pfipadné za kolik mu je
schopen kdo nabidnout.

Sougasti programu je vzdy vstupni pfednaska na téma ,Situace na trhu v CR a SR v konkrétni

komodité®, jejimz cilem je ozfejmit aktualni stav a ukazat pfileZitosti pro nejblizSi obdobi.

Co ziska kazdy prodejce (posluchac):
0 predplatné Casopisu Reseller Magazine IT nebo CE prodlouzené na obdobi 6 mésict
0 zdarma Katalog vyrobcu a distribuci obsahujici kompletni prehled trhu
0 zdarma publikaci Profily distribuc¢nich firem (v pfipravé)

4.2 P¥inos pro partnery akce (distributor, vyrobce)

Reseller Forum jako platforma komunikace v prodejnim kanalu v CR a SR umozfiuje predat
zpravu o sveé nabidce sluzeb a produktu Siroke skupiné navstévniku rekrutujicich se z fad
prodejcll IT v regionech Ceské a Slovenské republiky.

Reseller Forum je postaveno na efektivnim vyuziti vioZzenych prostfedku a zarover nevyzaduje
radikalni a nakladnou pfipravu pro partnery akce, protoZe je zaloZeno na ,unifikovaném®
prezentaénim prostfedi, kde se pfili§ nehledi na okazalou formu prezentace, ale zejména na
obsah sdéleni a vypichnuti toho podstatného.

Reseller Forum je pfilezitost zejména:
0 predstavit kompletni rozsah poskytovanych produktl a sluzeb
0 pfedstavit novinky v nabidce (nové kontrakty, nové sluzby)
0 vyjasnit kdo je autorizovanym prodejcem konkrétni znacky v regionu

Spektrum dealer(i bude nezavislé na ,distribuéni” pfisluSnosti, tudiZ umozni prezentaci vasich
produktt i skupinam, které neoslovite béZnou prezentaci na svych akcich nebo akcich
jednotlivych distributor.

5 Doporuceny obsah prezentace

Cilem je poskytnout prodejci zakladni pfehled o Vasi firmé, nabidce a rozsahu sluzeb, které pro
dany region a komoditu nabizite:

Vyrobce: Distributor:
o kratké predstaveni firmy — kdo jste e kratké predstaveni firmy — kdo jste
¢ kdo jsou autorizovani distributofi — kde ¢ shrnuti systému fungovani — jak fungujete
nakoupit e produktova nabidka — co nabizite
¢ produktovy update — co nabizite e komunikace s prodejcem — e-commerce
e aktualni promo akce — pro¢ prodavat e rozsitena nabidka sluzeb — co umite
e jak se stat autorizovanym dealerem
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6 Cenik a formy partnerstvi

Cena

Logo v sale — rozmér

Prezentacni stolek v pfedsali

Oddélené jednaci misto v zakulisi

Misto ve stojanu pro vystavu firemnich materialG

Vkladka materialu do tasek

Ugast zastupce v panelové diskuzi

Celostrankova inzerce nebo ¢lanek ve sborniku

konference

Databaze uc¢astnik(l seminare

Moznost vlozit darky do losovani

Prezentace loga ve vSech materialech konference

Prednaska v rozsahu

Reseller | Forum

— generalni partner ma garantovanou prvni prednasku

Sleva z inzerce v nasledujicim vydani Reseller Magazine

— sleva neni slucitelna s jiz ziskanou slevou
Internet konektivita v dobé akce

Uvedené ceny jsou bez DPH. DPH je uctovano dle platnych smérnic a dariovych zdkond EU.
Pro fakturaci do zahranici se vyuZiva nasledujici model:

1. fakturace v CZK .
2. fakturace v poZadované méné - kurz CNB platny v den konani akce
V pfipadé jinych poZadavk( je potfeba domliuvit pfi zaddni objedndvky ucasti.

7 Obecna agenda konference

Zacatek Konec

8:15 9:00
9:00 9:20
9:20 9:50
9:50 10:30
10:30 10:45
10:45 11:15
11:15 11:45
11:45 12:15
12:15 12:35
12:35 13:15
13:15 13:45
13:45 14:05
14:05 14:35
14:35 14:55
14:55 15:05
15:05 15:35
15:35 15:55
15:55 16:25
16:25 16:50
16:50 17:00

Registrace
Privitani
Key Note Speach

Generadlni partner
Prestavka
Hlavni partner (V)
Hlavni partner (V)
Hlavni partner (V)
Hlavni partner (D)
Obéd
Hlavni partner (V)
Hlavni partner (D)
Hlavni partner (V)
Hlavni partner (D)
Prestavka
Hlavni partner (V)
Hlavni partner (D)
Hlavni partner (V)
Panelova diskuse
Losovani

Generalni Hlavni partner Hlavni partner
partner vyrobce distributor
85.000 K¢ 55.000 K¢ 28.000 Ké
Plnéni
120 x 60 120 x 60 120 x 60
ano ano ano
ano ano ano
ano ano ano
ano ano ano
ano ano ano
ano ano ano
(barevné) (Cernobile) (Cernobile)
ano ano ano
ano ano ano
ano ano ano
45 min 30 min 20 min
2 x50% 1x50% 1 x50%
ano ano ano

Téma

Uvodni slovo - Reseller Magazine IT

Stav trhu v komodité - Reseller Magazine + renomované

vyzkumné agentury

1 x 45 minut - prezentace generalni partner
Kava, obclerstveni

1 x 30 minut - prezentace hlavni partner (vyrobce)

1 x 30 minut - prezentace hlavni partner (vyrobce)

1 x 30 minut - prezentace hlavni partner (vyrobce)

1 x 20 minut - prezentace hlavni partner (distributor)
Teply obéd formou bufetu

1 x 30 minut - prezentace hlavni partner (vyrobce)

1 x 20 minut - prezentace hlavni partner (distributor)

1 x 30 minut - prezentace hlavni partner (vyrobce)

1 x 20 minut - prezentace hlavni partner (distributor)
Kava, oblerstveni

1 x 30 minut - prezentace hlavni partner (vyrobce)

1 x 20 minut - prezentace hlavni partner (distributor)

1 x 30 minut - prezentace hlavni partner (vyrobce)

Moderovand diskuse za Ucasti partnerl akce

Losovani o ceny vénované poradatelem a partnery akce

Program je orienta&ni a jeho findini podobu ovlivni celkovy pocet partner( akce.
Pozn. Doprovodny program a dopliikové formy prezentace partner( (napf. ukdzky produkt(d) probihaji po celou dobu
konani konference v prilehlych prostorech resp. ve specialnich mistnostech na jednacich mistech.
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8 Rozdéleni prednasek (poradi)

Partnefi jsou do programu zafazovani dle jednoduchého kli¢e. Termin své pfednasky si vybira
kazdy pfihlaSeny partner dle aktualné volnych termind. Jinymi slovy prvni pfihlaSeny si vybira ze
vSech dostupnych termin(, paty pfihlasenych si vybira z aktualné neobsazenych terminf

v okamziku své objednavky.

Timto kliéem chceme jasné deklarovat pravidla, ktera davaji rovné Sance vSem oslovenym a
zaroven ponechavaji vysokou uroven spravedlivosti v zavislosti na rychlosti reakce kazdé
s oslovenych firem.

Pouze generalni partner ma garanci pevného terminu svého vstupu v ramci konference.

9 FAQ
Jaky je rozdil mezi béZné poradanymi akcemi pod hlavickou jednotlivych vyrobci?
Zakladni rozdil je v tom, Ze na akce vyrobcu jsou ve vétsiné pfipadu zvani prodejci, ktefi jiz néjaky
vztah s vyrobcem maji vytvofen nebo spadaji do skupiny tzv. autorizovanych prodejci daného
vyrobce. Akce typu Reseller Forum jsou pofadany zejména pro mensi a stfedni firmy prodejc,
ktefi velice ¢asto nejsou zafazeni do seznamu pozvanych na specialni akce vyrobcl. Obsahem je
Reseller Forum zaméfeno zejména na produktovy update a na prezentaci diivodd, pro¢ pravé

vas$e produkty nabizet a prodavat a to v&etné pfileZitosti zafadit se do partnerského programu a
vyuzivani vyhod z néj plynoucich.

Jaky je rozdil mezi bézné poradanymi akcemi pod hlavi¢kou jednotlivych distributori?

Akce distributortl jsou vétSinou zaméfeny na skupinu firem, které jsou jejich odbérateli. Z toho
dlvodu je omezena prilezitost pro tzv. dealer recruitment, protoze prodejci, ktefi patfi do skupiny
nenakupujicich, na né zpravidla nechodi. Reseller Forum jako nezavisla platforma
zprostiedkovava setkani bez ohledu na obchodni vazbu s konkrétnim distributorem a dava prostor
pravé k osloveni zcela nové skupiny potencialnich zakaznika.

Co by mélo byt ze strany vyrobce na Reseller Forum prezentovano?

Produktovy update — produkty, které jsou uréeny pro prodej prostfednictvim cilové skupiny
prodejct do segmentu SMB v¢etné podpory, kterou mu vyrobce nabizi. Vhodné je také
prezentovat obecné fungovani partnerského programu a vyhod, které vyrobce nabizi
prostrednictvim svého partnerského programu. Prezentace vyrobce by méla byt zaroven
podporou autorizovaného prodejniho kanalu, proto by nedilnou soucasti prezentace mélo byt
vyjasnéni autorizovanych distribu¢nich zdroja v teritoriu.

Co by mélo byt na Reseller Forum prezentovano distributorem?

Pro nového zakaznika — jednoznaény popis divodd, které by mély presvéd¢it posluchace
vyzkouset sluzby a nabidku.

Pro stavajiciho zdkaznika — pfehled novinek v nabidce, rozSifeni a zkvalitnéni sluzeb, vérnostni
programy

10 Kontakty

Petr Pavlicek pavlicek@ppx.cz +420 724 115 099
Kamila Juroskova juroskova@dcd.cz +420 606 761 824
Karel Rumler rumler@dcd.cz +420 606 761 825
Petr Smolnik smolnik@dcd.cz +420 606 761 820
Petr Meitner Meitner@dcd.cz +420 606 761 828
Reseller Magazine IT
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